Markt verzadigd en
toch groeien? Geen
probleem!

Zetdataomnaar
persoonlijk advies
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Groeiambitie
stopt niet bij
een verzadigde
markt.

Focus op persoonlijke
relatie enretentie.



40% hogere retentie
bij klanten met wie we
een relatie opbouwen.




aximise your
mobile devices.

So they can keep you connected. And its
better for our planet and your wallet too.



Van klant naar Spot-on Persoonlijke
relatie advies ervaring




Van klant naar
relatie
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Zo snel mogelijk
naar alles voor
jouw device




+13% CR

Takeaway

De juiste personalisatie op elk relevante touchpoint



Van klant naar Spot-on Persoonlijke
relatie advies ervaring




Spot-on advies
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Home > Advies voor jou | MagSafe

Wat is MagSafe?

Geschreven door Willem - charging specialist
februari 2024

MagSafe is een concept van Apple waarbij
ingebouwde magneten ervoor zorgen dat je apparaat
gemakkelijk met accessoires kan verbinden. Het is in
2006 ontwikkeld voor de MacBook en is sinds het
vitbrengen van de iPhone 12 ook in veel iPhones terug
te vinden (alleen niet in de iPhone SE). MagSafe in
iPhone is de variant waarover deze adviespagina gaat.
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Advies voor jou

Wij zijn dé specialist voor al je
mobiele devices.




-63% optout

+40% frequentie

Takeaway

Relaties gaanverderdan producten en diensten
Jouw relevantie dus ook



Van klant naar Spot-on Persoonlijke
relatie advies ervaring




Persoonlijke
ervaring
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Omzet gedragsmatige mails
+102%

Takeaway

Een persoonlijke ervaring is net zo goed timing als content



Juiste personalisatie
op derelevante touchpoints

+13% CR

Persoonlijke ervaring
is persoonlijke timing én content

+102% Omzet
gedragsmatige mails

Relevantie

|ls meer dan producten en diensten

-63% opt out
+40% frequentie

Conclusie



we’ve got you covered

Download de case




