




Stijn Becker
Directeur Commercie, Marketing en Ontwikkeling 

bij Heijmans Infra (sinds januari)

• 20 jaar in B2B marketing omgevingen

• 10 jaar in productontwikkeling/innovatie

• 15 jaar internationaal. Group & local market

• Techniek

• Bouw/Infra

• Chemie

• Energie

• Elektrotechniek

• E-mobility

• B2B2B – B2B2C – B2B – B2C
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Technisch

Commercieel



5

LES 1

Een multidisciplinair 

bezield launchteam 





AUTDE NL PL SEES IT

Experts
Launching markets

Monthly/Bi-weekly interval on progress and 

new developments that support the launch 

Weekly interval on weekly/monthly actions 

that are essential to launch
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LES 2

Een scherpe en 

gedeelde marktvraag
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LES 3

Regel je launchbudget
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LES 4

Help innovatie met 

leveren
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LES 5

Ken je kracht 

en ga all-in!
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Vragen?
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